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FORMULARIO PARA LA OFERTA DE PLAZAS EN LOS PROGRAMAS DE PRÁCTICAS CURRICULARES DE LA ETSIIT
DATOS DE LA EMPRESA
Empresa: AXESOR, CONOCER PARA DECIDIR, SA

CIF: A-18413302
Dirección: C/ Graham Bell, S/N 18100, Armilla, Granada
OFERTA DE PLAZAS
Número total de plazas ofertadas: 2
Lugar de realización de las prácticas: Axesor Conocer para decidir, SA
Intensidad horaria semanal: 25 horas
Horario (orientativo): 09:00 a 14:00h
	Plaza nº 1 :  

	Perfil de la plaza (titulación, requisitos):
	Titulación: Ingeniería informática.
Requisitos: Conocimientos de SQL Y Java.
Se encargará de la mejora de funciones internas del departamento de marketing automatizando procesos a través de Workflows. - Creación de alertas automáticas hacia distintos comerciales usando lenguajes SQL y javascript. - Uso de SQL para obtener usuarios de la base de datos para el envío de correos masivos sobre los distintos productos. - Supervisión y corrección de errores en los distintos Workflows activos. 

	Fechas realización: 
	Junio- Julio- Agosto


	Plaza nº 2

	Perfil de la plaza (titulación, requisitos):
	Titulación: Ingeniería informática.
Requisitos: Conocimientos SQL.
Dentro del área de Base de Datos para Marketing y Servicios de Información OffLine, se encardará de: -Diseño, implementación y mantenimiento de almacenes de datos para distintos clientes. -Gestión de bases de datos: Hosting de potenciales y clientes; Validación, normalización, limpieza de datos y eliminación de duplicados; Identificación de clientes; Integración y adaptación del modelo de datos para trabajar con eficiencia; Gestión de altas, bajas y modificaciones; Gestión de devoluciones, Robinson y otras exclusiones. - Enfrentamiento y enriquecimiento de ficheros externos con repositorios de la compañía. Asignación de variables socio.demográficas. -Gestión de campañas: Selección de target; Extracción de datos válidos para marketing directo; Liberación de campañas; Mantenimiento de históricos. -Procesamiento diario de ficheros del cliente: carga, validación y enriquecimiento. -Generación de reportes: Informes generales; Volúmenes impactables; Análisis de respuesta de campañas. Todo ello, utilizando SQL

	Fechas realización:
	Junio-Julio-Agosto
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